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In the field of tank, systems and
equipment production, individu-
al solutions are the key to success
and GROSS has scored with
exactly this approach for 75 years
now. “Precision work is what
counts for us. It starts with com-
prehensive initial planning. In
close cooperation with the cus-
tomer, we find out his exact re-

quirements,” says Managing Di-
rector Peter Gross. “Our engi-
neers develop a made-to-measure
system concept accordingly.”
Direct customer contact is writ-
ten with a capital C at GROSS
and has turned out to be one of
the success factors of the compa-
ny which was founded in 1934
by Josef Gross.

Today, stainless steel still is the
most commonly used material,
but when it comes to size and
shape GROSS provides a wide
range of opportunities. “Our
portfolio is very broad, with vo-
lumes ranging from 200 to 2.5
million litres,” stresses Mr. Gross.
Mr. Gross can fall back on a team
of 47 employees who guarantee

the highest quality and compli-
ance with confirmed delivery da-
tes. “For many decades, GROSS
has been synonymous with con-
tinuity and tradition,” adds Mr.
Gross. Not for nothing do many
renowned companies from va-
rious industries come back to us
time and again.” GROSS manufa-
ctures tanks and equipment for

the food and beverage industries,
but it has also become a house-
hold name in the chemical, phar-
maceutical and medical indus-
tries. Sewage and wastewater as
well as recycling are other sectors
which make use of products de-
veloped and manufactured by
GROSS. Currently, GROSS ex-
ports about 10% of its products

directly, but indirectly via system
manufacturers this figure is much
higher. “We even supply exotic
countries like Nigeria, Nicaragua,
Iran or the Republic of Congo,”
points out Mr. Gross. “At interna-
tional fairs like the Drinktec in
Munich in September, Brau in
Nuremberg or ACHEMA in
Frankfurt, we show our full ran-

ge to international visitors.” How-
ever, GROSS aims to expand its
position in German-speaking
countries. In this market, special
services like replacement and ex-
pansion of existing plants have
become a prime issue.

Wertarbeit im Behälterbau
Es ist eines dieser Hidden Champions, die so typisch sind für den deutschen Mittelstand sind und durch innovati-
ve und qualitativ hochwertige Produkte am Markt auf sich aufmerksam machen. Bereits in dritter Generation ist
die GROSS Behälter- und Anlagenbau GmbH aus dem süddeutschen Steißlingen ein international anerkannter Spe-
zialist für den Behälter-, Anlagen- und Tankanlagenbau. Ob Flüssigkeiten bei den Pharmariesen Sandoz, Merck oder
Roche richtig verarbeitet werden müssen oder ob Brauereien von Weltformat wie Heinecken, SAB Miller oder Oet-
tinger für ihre Bierproduktion komplette Tankanlagen benötigen, GROSS liefert die maßgeschneiderte Tanklösung.

Im Behälter-, Apparate- und Anla-
genbau sind individuelle Lösun-
gen Trumpf, und gerade damit
kann GROSS seit nunmehr 75 Jah-
ren punkten. „Bei uns zählt Maß-
arbeit. Das beginnt bereits bei der
Planung. Zusammen mit dem
Kunden überlegen wir, was er
braucht“, sagt Geschäftsführer Pe-
ter Gross. „Unsere Ingenieure ent-
wickeln dann ein entsprechendes

Anlagenkonzept.“ Der direkte
Kontakt zum Kunden wird bei
GROSS sprichwörtlich großge-
schrieben und zählt zu den Er-
folgsfaktoren des im Jahr 1934
von Josef Gross gegründeten
Unternehmens. Edelstahl ist heu-
te das gängigste Material, aber in
punkto Größe und Form bietet
GROSS eine Vielzahl von Mög-
lichkeiten. „Das Spektrum an Be-

hältern ist sehr groß und wir bie-
ten Dimensionen von 200 bis zu
2,5 Millionen Liter“, unterstreicht
Peter Gross.
Peter Gross kann sich auf sein
Team aus 47 Mitarbeitern verlas-
sen, die höchste Qualität und Lie-
fertreue garantieren. „GROSS
steht seit Jahrzehnten für Konti-
nuität und Tradition“, fügt Peter
Gross hinzu. „Nicht umsonst

kommen immer wieder namhaf-
te Unternehmen aus unterschied-
lichen Industrien auf uns zu.“
GROSS produziert Tanks und An-
lagen für die Nahrungsmittel- und
Getränkeindustrie, aber auch im
Bereich Chemie, Medizin und
Pharma hat es sich einen guten
Namen gemacht. Klär- und Ab-
wasser sowie Recycling sind an-
dere Gebiete, in denen Produkte

aus dem Hause GROSS eingesetzt
werden.
Zurzeit exportiert GROSS etwa
zehn Prozent weltweit, doch in-
direkt über Anlagenbauer ist diese
Zahl viel größer. „Wir liefern auch
in exotische Länder wie Nigeria,
Nicaragua, Iran oder den Kongo“,
meint Peter Gross. „Auf interna-
tionalen Messen wie der Drinktec
in München im September, der

Brau in Nürnberg oder der ACHE-
MA zeigen wir unsere Bandbrei-
te.“ Doch auch im deutschspra-
chigen Raum möchte GROSS
seine Position ausbauen. Hier sind

vor allem Serviceleistungen wie
Austausch oder Erweiterung be-
stehender Anlagen ein Thema.
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Der Firmensitz von GROSS ist seit Anfang der 1980er Jahre in Steißlingen//
Since the beginning of the 1980s, GROSS has been headquartered in

Steißlingen

Marvel German engineering in tanks
It is one of those hidden champions which are so typical for medium-sized enterprises in Germany and attract huge attention in the market due
to their innovative and high-quality products. In the third generation, GROSS Behälter- und Anlagenbau GmbH from Steißlingen in the south
of Germany has been an internationally recognised specialist for the production of tanks, systems and equipment. Whether it concerns the ap-
propriate processing of liquids at the pharmaceutical companies Sandoz, Merck or Roche, or worldwide leading breweries like Heinecken, SAB
Miller or Oettinger who require complete tank systems for their beer production, GROSS supplies customised tank solutions throughout.


